CENTRO FORMATIVO DE ALTO
RENDIMIENTO

PioneROs en Progra
de <

Neurociencia adaptada
allDesarrollo  ®

¢ Conoces la ultima frontera en el
sector de la formacion de la
hoteleria?
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¢, PODRIAS DISTINGUIR ESTAS

LINEAS DE PUNTOS EN LOS

CUADROS INFERIORES?
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Para poder seguir el de la izquierda se requiere la

detalles, patrones,
cambios y eventos en el entorno que nos rodea. Es una

habilidad de percibir y analizar
habilidad fundamental

proceso de adquirir

en el

conocimientoy comprender el mundo que nos rodea.




Somos un centro de
formacion especializado en
el desarrollo cognitivo con
programas exclusivos para

el sector hotelero.

“Desafiamos e inspiramos a las personas para que estas puedan llegar a su
maximo nivel de desempeno pero por ellas mismas. Nuestra mision es
cultivar la inteligencia emocional para promover el bienestar, el eéexito
personal y las relaciones saludables en un mundo en constante cambio.
Creemos en el poder de la conciencia emocional y en la capacidad de cada
individuo para desarrollar habilidades que les permitan tomar decisiones
conscientes y construir conexiones significativas. Nuestra vision es crear un
entorno donde la Neurociencia cognitiva sea reconocida y valorada como
una habilidad esencial para el crecimiento profesional y el éxito en todos los
aspectos de la vida."

Mario del Valle Herrera
CEO and Co-founder



Programas de formacion 987

Neuro Inteligencia
de Clientes.

, *

Entender las complejidades de la
mente del consumidor es clave
para el éxito empresarial. ; Alguna
vez te has preguntado por que las
personas compran ciertos
productos o responden de ciertas
maneras en funcion de intereses
gue no captamos? El mismo cliente
gue entra en una tienday en un
hotel no se comporta de la misma
forma. La Neurociencia de Cliente
es la aplicacion de conocimientos
provenientes de la neurocienciay
la psicologia para entendery
mejorar la relacion entre las
empresas y sus clientes.

WATCH VIDEO


https://vimeo.com/manage/videos/885574891
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Neuro Marketing

El objetivo principal del neuromarketing es _
optimizar las estrategias y campaias de X ‘
marketing al comprender mejor como los »
consumidores perciben, evaliany ' A
responden a varios estimulos, como /
anuncios, productos y branding. Al
aprovechar los procesos subconscientes del
cerebro, los neuromarketeros buscan crear
experiencias de marketing mas efectivas y
atractivas.

El curso de Neuromarketing es una
introduccion a la fascinante interseccion
entre la neurociencia y el marketing.
Aprenderas como las técnicas de la
neurociencia pueden ayudar a comprender
y predecir el comportamiento del
consumidor, y como aplicar estos

conocimientos para mejorar las estrategias WATCH VIDEO 4'6 f
v/
*c

de marketing.
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https://vimeo.com/manage/videos/885574891
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NeuroVentas

La formacion en neuroventas es
un enfoque educativo que
combina principios de
neurociencia con estrategias de
ventas para comprender mejor
como funciona el cerebro de los
compradoresy como
aprovechar ese conocimiento
para mejorar las tacticas de
ventasy la efectividad en la
venta de productos o servicios.


https://vimeo.com/866275706?share=copy
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NeurolLiderazgo

La formacion en neuroliderazgo
es un enfoque que combina
conceptos de neurociencia con
principios de liderazgo. Su
objetivo es capacitar a lideres y
profesionales para comprender
mejor como funciona el
cerebro humano en el contexto
del liderazgo y aplicar este
conocimiento para mejorar su
desempeno y la eficacia de sus

equipos.

WATCH VIDEO



https://vimeo.com/866273670?share=copy
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Neurocoaching La formacioén en
VS neurocoaching combina

C hi los principios del
oaching coaching con la

Enfoque en soluciones: neurociencia para
Mejora de la toma de ayudar a los individuos a
decisiones alcanzar sus objetivos y
Optimizacion del potenciar su

rendimiento rendimiento, teniendo
Mayor motivacién y en cuenta como
compromiso funciona el cerebro.

Resultados mas rapidos y
duraderos
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https://vimeo.com/user123303563/neurocoaching?share=copy

950
Gestion de Conflictos

Un programa de gestion de
conflictos es esencial para
desarrollar habilidades que
permitan a los profesionales
abordar y resolver disputas de
manera efectiva en entornos
laborales.

Es importante que el curso incluya
ejercicios practicos, estudios de
casos y simulaciones para brindar a
los participantes la oportunidad de
aplicar las habilidades y conceptos
aprendidos en situaciones del
mundo real. Ademas, la
retroalimentacion continuay la
interaccion con el instructor son
fundamentales para el desarrollo
efectivo de las habilidades de
gestion de conflictos

WATCH VIDEO

’



https://vimeo.com/user123303563/neurocoaching?share=copy

Inspirando el
desarrollo,
forjando el éxito

. 7451010, .l 12 paises

Formacion Nacional e
Internacional

Horas de formacion Satisfaccion Clientes




TU éxito es
huestra
pasion, unete !
a hosotros y
juntos
alcanzaremos
nuevas
alturas



